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Owlient intègrele classementdesjeunespousseslesplusprometteusesenEurope

OlivierIssaly
,

PDGd

' Owlient
"

Lemodèlepublicitairevaà contresens
d

'

unengagementfortdel

' utilisateur. "

Owlientn' estpasunénièmesitedejeuxenligne . Lesitefédèredescommunautés depassionnésenleurpermettantdeprolonger leurpassiongrâceà

desjeuxweb2.0. Owlienta également faitle paridela qualité , puisquelesjeuxrassemblentdesintemautesfervents d

'

équitation et
d

'

aquariophilie . Un
véritablesavoir-faire a étédéveloppédansla conceptionpourmaximiserl

' interactionentrelesjoueurs et unjeuOwlientsejoueavecdesmilliersd

' autres

joueurs . LeprogrammeInnovateEurope ,

destiné à Identifierlesjeunespousseseuropéenneslesplusprometteuseset à accélérerleurentréesurle

marchétechnologiqueinternational
,

vient d

'

annoncer le top10desentrepriseslesplusinnovantes . Parmices10sociétés
,

3 sontfrançaises ,

dontOwlient.
Dansuncontexteéconomique difficile

,

ceprogrammepermet à desentreprisesdetesterleurpland

'

affaires
,

debénéficierdeconseilsdela partdes

expertsduGuidewireGroupet des' internationaliser . Olivier Issaly,

PDGd

' Owlient
,

nousprésentesadémarche.

L

'

Hebdo-Bourseplus :

Vousavezétélespremiersà aborder le jeu
sousl

'

anglecommunautaire . Qu'est-cequecela
vousapporte ?

OlivierIssaly :

L

'

aspectcommunautaire a toujoursété
importantpournous

.
Celafaitpartiedesvaleurs

fondatrices de
la société

,

carnouspensonsqu'
Internetpermetjustementdevivredesexpériences
communautairesassezintéressantes

.
Nous

souhaitons apporterdesservicespermettantde
rencontrerdesnouvellespersonnes enfonctionde
sescentresd

' intérêt . Créerdesnouveaux liens
sociaux

,

c' estvraimentintéressant et c' estpour
cetteraisonquenousavonstravaillésurce
positionnement quiestceluidela passion . Lorsque l

' on
estpassionnéparquelquechose

,

onle partage
plusfacilement.. .

Pournous
,

il estvraiment
importantdepouvoirarriver à fournirune
expérienceenrichissanteà nosutilisateurs .Ilspeuvent
discuterdeleurpassionavecd

' autrespersonnes
et

je pensequ' il

y

a beaucoupà fairelà-dessus.
Il

y

a quelquesannées
,

vousétiezdes
précurseursentravaillant surla communauté.
Autrepointd

' avance : votrerefusdela

publicité, puisquevotremodèleestceluidu

l

' actualitéde
la nouvelleéconomie

Leslienssponsorisés
deviennent essentiels.

Contrairement auxidéesreçues ,

leslienssponsorisés
constituentunfacteurd

' attractivitédeplusenplus
important . En GrandeBretagne ,

uneétudesouligneque
leslienssponsorisés sontmaintenant le premierlevier
detraficdessitesInternet . Or

,
le marchéanglaisa

toujoursdel

' avancesur
le restedel

'

Europe . Il apparait
queleslienssponsorisés représentent28,2%%desaccès

,

contre24%%pourlesaccèsdirects
,

16,7%%pourles
moteursderechercheouencore13,3%%pourl

' affiliation.
Unetendancequivapermettredegénérer à nouveau
duchiffre

d

' affairespourYahoo
,

Microsoftet Google,

lesprincipauxfournisseursdemotsclésdumarché.

Cliic.comlève130000euros.
Cliic.com

, pionnierdesenchèresaucentime
,
vientde

finaliserunpremiertourdetable
,

d

' unmontantde130
000euros

, auprèsdeParisBusinessAngels . Pierre-Yves
Banaszak

,

le
fondateurdel

'

entreprise , souligne que
"

la sociétédevraitconsacrercettesommeau
développement denouveaux produits et poursuivreson
expansionenFrance . Cliic.comcompteégalement
accélérer sacroissanceenaccentuantsesinvestissements
enR&D

,

enrenforçantseséquipeset endéployantune
stratégiecommerciale adaptéeauxattentesdeses
clients "

. Cliic.comestuneplate-formedejeuqui
facturelesinternautesà chaquemise . Commeses
concurrentsEncheresclic.com

,

Bidfun.fr
,

CentsEncheres.corn
ouPrix-Genie.com

,

la sociétéserémunèreenvendant
descréditsauxinternautes.

paiementenligne. Or
,

onconstateaujourd
' hui

quetoutle mondes' interrogesurle modèle
publicitaire...
Celarejointunedeuxièmevaleurquenousavons

:

le respectdel

' utilisateur. Nouslaissonsle choix à

l

' utilisateurdechoisirquandet cequ' il veutpayer...
Lorsquel

' ontravaillesurdesmédiassociaux
commelesnôtres

,

notreintérêtestquel

' utilisateur
soitle plusengagépossibledansla communauté
et dansle produit ,

c' est-à-direqu' il soitréellement
investidans le jeuenpassantbeaucoupdetemps
aveclesautres. Plusvousêtesengagéavecun
produit

,

moinsvousavezenviede
le quitter.

J'

estime

quele modèlepublicitairevaà contresens d

' un

engagementfortdel

' utilisateur
,

contrairementau
paiementà l

'

acte
.

C' estdoncunemanièredemieux

impliquer l

' utilisateurdansla communauté.
Tousvosjeuxontunpointcommun

,

la vie
,

puisqu' il

y

a leschevaux
,

lespoissons et

maintenantlesbébés..
. Envisagez-vous d

' aller
beaucoupplusloin

,

notammentpouressayer
deciblerle mondedel

'

entreprise ?

Il estvraiquelestroispremierssujetsontla

caractéristique d

' avoirunêtrevivantcommesujet
principal . Lapassionestencoreplusforteque
lorsqu' il

s' agitdequelquechose d

' immatériel.

proposrecueillisparYannickUrrien

Noustravaillonssurbeaucoupd

' autressujets ,

puisquenousnenouslimitonspasentermesde
passion .

Eninterne
,

nousavonsdenombreuses
idéeset nousn' avonsaucunelimite . Donc

,

nous
pourrions travaillersurdessujetspluséconomiques ,

commela bourseparexemple.
Vousavezdéjà15millionsdepagesvuespar
mois

,

vousavezlevépasmal
d

'

argent et vous
avezobtenudenombreuxprixaucoursdeces
derniersmois

. Leplussurprenant,

c' estque
vousn' êtespasallésvers

la facilitépour
généreruneaudiencerapide :

je pensepar
exempleà desjeuxplusviolents...
Il estvraiquecelaauraitétébeaucoupplusfacile.
Maistoutcelaestliéà notrepositionnementsurla

passion .
Lesmeilleuresexpériences

communautaires quenousavonspuavoirétaientliéesà des
passionsbienciblées . Nousvoulonsvraimentqu'un

passionné puisseseretrouverenligne ,

fairedes
rencontres.. . Lapassiondoitêtreunmomentde
détente et nonunmomentdestress

. Évidemment
,

il

auraitsansdouteétébeaucoupplusfacilepour
nous d

' allerversdesjeuxplusviolents.
Vousêtesreconnusdanstoutel

'

Europe
aujourd

' hui. Quelestvotresentimentsurla

création d

'

entreprisesenFrance ?

Pourunesociétéquitravailledansl

' universdu
servicegrandpublicsurInternet

,

je

nepensepasqu' il

soitplusdifficiledelancersonprojetenEurope
qu'auxÉtats-Unis . EnFrance

,

cequirevientle plus
souvent

,

c' est la questiondudroitsocialquiest
extrêmementcompliquée . Pourmoi

,

cen' estpas
impossibleà gérer lorsquel

' onarrive à
s' entourerde

personnescompétentes . Lefait d

' êtreenFrance
nousa permisdedéveloppernotreproduitet de
le perfectionnerenétantà l

'

abridela

concurrence internationale
, puisquelesAméricains

regardentplusdifficilementcequisepassesurle

marchéfrançais .
C' estunavantagedontnous

devonstenircompte . AuxÉtats-Unis
,

l

'

expositionest
vraimenttrèsrapide et

il estfaciled

' être
espionné

.

Nous
,

nousavonspuvraimentnous
concentrersurnotreproduitaucoursdesdeuxpremières
années . C' estdoncunavantage d

' êtresurun
marchélocal . ?
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